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Calenddério Varejo:
venda mais nas datas comemorativas em todos
0S Anos

Saiba quais sdo as principais datas comemorativas que o setor de varejo pode
utilizar a fim de realizar agdes promocionais e de marketing para vender mais e
atrair a atengdo dos clientes em todos os anos, se destacando da concorréncia.
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Para comecar todos os anos com um bom planejamento e colocar suas agdes de marketing e
vendas a todo o vapor, é preciso pensar em estratégias que deem resultado, e nada melhor do
que usar o calenddrio promocional para isso. Separamos aqui um calenddrio promocional do
varejo para direcionar suas agdes, prazos de execucdo e orcamentos, melhorando assim seus
resultados. Mas afinal, qual a razéo de basear suas agées em um calendédrio promocional? Se
vocé incluiu em seus planejamentos anuais o objetivo de vender mais, as datas
comemorativas sdo uma oportunidade sem igual para aumentar o lucro de sua empresa. Com
as dicas de agdes deste calendario do varejo seu negdcio vai poder:

* Ver quanto de estoque serd preciso para atender a demanda;

Verificar se ha necessidade de realizar contratagées tempordarias ou aumentar a equipe;

Planejar suas promogoes e ofertas;

Planejar agdes de marketing e de comunicagéo;

Criar vitrines e decoragées atrativas.


https://limbersoftware.com.br/ebooks/calendario-pomocional-varejo-para-vender-mais/?external=1
https://limbersoftware.com.br/ebooks/wp-content/uploads/2022/03/Ebook_Limber_Calendario_Varejo.pdf

Calendario Varejo: Janeiro

01 - Confraternizagao Universal

« Realizar promocoes de itens e produtos especificos de final de ano
* Recompensar seus melhores clientes do ano anterior com promogées exclusivas

« Oferecer pacotes de produtos especiais de Ano Novo

06 - Dia do leitor

« Dar promogdes e ofertas em livros, 6ticas e outros itens de leitura, principalmente para o publico
infanto-juvenil

26 - Diada gula

« Oferecer promogoes e ofertas em doces, balas, chocolates, e produtos de confeitaria

* Realizar ofertas no setor de bares e restaurantes com pratos especiais também é uma boa jogada

30 - Dia da saudade

+ Investir em ofertas de fidelizagao de clientes

+ Aproximar-se de clientes afastados com promocgoes e ofertas que fagam com que voltem a comprar
em sua empresa

« Criar agoes de marketing para incentivar seus clientes a comprarem lembrangas para aqueles que
sentem saudade

Sugestdo mensal:

0 més de Janeiro é o mais famoso quando falamos em liquidag¢do. Depois de

uma das melhores épocas comerciais do ano (o Natal), é hora de rever seus

~ 4



estoques e pianejar como liquiaar esses proaqutos que nao roram venaiqaos.

Saiba mais: Gestdo financeira no varejo: mais eficacia e lucro

(https://limbersoftware.com.br/blog/gestao-financeira-no-varejo/)

Calendario Varejo: Fevereiro

14 - Valentine's Day / Dia de Sao Valentim (Dia dos namorados do
hemisfério norte)

* Realizar promog¢des de itens e produtos para dia dos namorados
+ Oferecer promogdes de pague 1 e leve 2

* Preparar pacotes de produtos para dia dos namorados

19 - Dia do esportista

« Dar promogoes e ofertas em produtos esportivos e em alimentos que apoiam a pratica de esporte e
alimentagao saudavel

Sugestdo mensal:

0 més de Fevereiro é o més de pré-carnaval, por conta disso, é importante
também realizar agbes para a maior festa brasileira. Preparar ofertas e
promogées em itens e produtos de viagem, fantasias, cadeiras de praia séGo

excelentes oportunidades.


https://limbersoftware.com.br/blog/gestao-financeira-no-varejo/

Além disso, o setor de moda e vestudrio tem uma excelente oportunidade de
vender o restante de seus produtos de verdo e se preparar para a moda do
Outono.

Leia mais: Como ter uma cultura de vendas para alavancar o seu negécio
_(mpszz[Iimbersoftwore.oom.br[bloglculturo—de—vendos—poro—ctlovoncqr—o—
seu-negocio/)

Calendario Varejo: Margo

04/02 até 09/03 - Carnaval (47 dias antes da Pascoa)
- Realizar promogdes de itens e produtos decorativos carnavalescos

- Realizar ofertas e promogdes em bebidas e combos

« Oferecer pacotes de produtos especiais de Carnaval

Leia mais: Ideias para vender mais no Carnaval no varejo (https:/limbersoftware.com.br/blog/varejo-no-
carnaval/)

Quarta-feira de cinzas (Acontece 46 dias antes da Pascoa)

« Realizar promogoes para aproveitar a maior demanda de peixes na semana santa (em mercados,
mercearias, etc)

08 - Dia Internacional Das Mulheres

* Investir em agdes de marketing para o dia da mulher e conscientizar sobre a importéncia e a histéria
desta data
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* Realizar ofertas e promogoes em produtos de maior consumo entre mulheres (importante atentar-se
para quais produtos estdo sendo ofertados, mulheres querem e devem ser empoderadas e realizar
ofertas em produtos de limpeza, por exemplo, ndo vai cair bem)

+ Criar uma segmentagao de mulheres em sua base de clientes e analisar os produtos mais consumidos
para criar promogdes e ofertas

15 - Dia do Consumidor

» Promover condigdes especiais para seus clientes fidelizados, como frete gratis e outros beneficios
como brindes e ofertas e promogdes exclusivas

* Realizar promogdes e liquidagdes com agdes de marketing que mostram como seus clientes sao
importantes

Inicio do Outono (Por volta do dia 20 de Mar¢o)

* Promover itens de consumo desta época do ano, renovando os estoques de moda e vestimentas e
realizando promogdes e agoes de marketing para a nova linha

* Realizar liquidagdes e queima de estoque dos itens de Verao

22 - Dia Mundial da Agua

* Promover agdes e campanhas de marketing que conscientizem e informem a populagao, mostrando

que seu estabelecimento se preocupa com o meio ambiente

Sugestdo mensail:

como o numero de datas comemorativas no més de margo é grande, é de
extrema importdncia investir em campanhas de engajamento em suas redes

sociais e outras a¢gbes de marketing que levem os clientes até sua loja.

Para isso, contar com um social media especializado ou uma agéncia de
marketing digital (dependendo do tamanho de sua empresa) pode ajudar muito

e elevar ainda mais seus resultados.

Leia mais: Como um sistema ERP para pequenas empresas pode te agjudar?

(https://limbersoftware.com.br/blog/sistemas-erp-micro-pequenas-
empresas/)


https://limbersoftware.com.br/blog/sistemas-erp-micro-pequenas-empresas/

Calendario Varejo: Abril

Semana Santa (Domingo de ramos, quinta-feira santa, sexta-feira
santa e sabado de aleluia)

Realizar promogoes e ofertas de itens e produtos tipicos na semana santa, como peixes, azeite de oliva
e em presentes para a Pascoa

Domingo de Pascoa

* Fazer promogoes em itens e produtos de pascoa, ndo sé em chocolates, mas em utensilios de cozinha,
decoragdes, embalagens, brinquedos, lembrancas, entre outros

+ Ter uma comunicagdo ativa com seus clientes por agdes de marketing em suas redes sociais
+ Decorar sua loja para atrair visualmente seus clientes

22 - Descobrimento do Brasil

+Utilizar esta data para vendas de itens e produtos como bandeiras, camisetas da selegao brasileira,
entre outros. Essa é uma excelente oportunidade para comegar a instigar o espirito torcedor nos
clientes

Final de Abril - Dia do Frete Gratis

« Aderir a data combinada entre varejistas e incluir a oferta principalmente em canais como marketplace
€ no e-commerce



Sugestdo mensal:

Abril € acima de tudo o més da Pascoq, portanto, & importante comegar suas
promogédes e ofertas antes da data comemorativa (ja no inicio do més), ja que as

pessoas preferem se preparar para curtir o feriado sem pressa.

Leia mais: Formas de pagamento para alavancar suas vendas

(https://limbersoftware.com.br/blog/formas-de-pagamento-para-
Olavancor—suos—vendosl)_

Calendario Varejo: Maio
01 - Dia do Trabalho

« Realizar promocoes e ofertas em itens profissionais, como para escritérios e também de seguranca do
trabalho, como capacetes, coletes, luvas, entre outros

« Fazer promogoes e ofertas em compras de larga escala, para empresas que querem presentear seus
funcionarios

* Promover ag6es que mostrem a valorizagédo de seus funcionarios

Dia das maes - Segundo domingo de maio

« Criar agoes de marketing e vendas com tom emotivo para atrair clientes
* Investir em campanhas de divulgagao em suas redes sociais e canais de comunicagao

+ Criar uma segmentagao de mulheres em sua base de clientes e analisar os produtos mais consumidos
para criar promogoes e ofertas


https://limbersoftware.com.br/blog/formas-de-pagamento-para-alavancar-suas-vendas/

Sugestdo mensal:

como a maior parte das vendas é realizada nos primeiros dias de maio, é
importante também preparar agdées para manter as vendas estaveis no restante

do més, como:

e Oferecer vendas casadas
* Realizar campanhas de resgate de clientes inativos

* Fazer promogoées e ofertas de fidelizagdo

Leia mais: O cross merchandising_.como estratégia para vender mais no varejo

(https://limbersoftware.com.br/blog/cross-merchandising-no-varejo/),

Calendario Varejo: Junho

Festa Junina - Pode ocorrer em qualquer data do més de junho

* Realizar promogdes de itens e produtos tipicos desta data, como camisas xadrez no setor de moda e
vestimenta e comidas tipicas em mercados e outras empresas que vendem alimentos

+ Decorar sua loja para atrair visualmente seus clientes

« Criar agoes de marketing e promover suas ofertas e promogoes nas redes sociais

05 - Dia Mundial do Meio Ambiente
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* Realizar campanhas de marketing e agoes de conscientizagao do publico

12 - Dia dos namorados

* Realizar promogdes de itens e produtos para dia dos namorados
+ Oferecer promogdes de pague 1 e leve 2
* Preparar pacotes de produtos para dia dos namorados

15 - Dia Mundial do Doador de Sangue

+ Criar campanhas para clientes que apresentarem comprovante de doagao ganham descontos ou
outros beneficios

* Conscientizar seus clientes por meio de postagens em suas redes sociais

Inicio do Inverno - Ocorre por volta do dia 21

* Promover itens de consumo desta época do ano, renovando os estoques de moda e vestimentas e
realizando promogdes e agoes de marketing para a nova linha

* Realizar liquidagdes e queima de estoque dos itens de Outono

30 - Dia de Sao Joao

+ Destacar novamente os produtos de consumo tipicos de festas juninas

Sugestdo mensail:

0 més de Junho é marcado por muitas agdées que podem ser realizadas para
aumentar seu numero de vendas, portanto, vocé também pode utilizar esse més

para investir em campanhas que aumentem sua base de clientes.

A melhor maneira de fazer isso com toda certeza é com o marketing,
principalmente o digital. Dessa maneira, procure investir em campanhas e agées

de sucesso em seus canais de comunicagdo.

Leia mais: Marketing_Digital para pequenas empresas

_(mpszl /limbersoftware.com.br/ blog[morketing—_digital—
poro—wuenos—empresos[)_


https://limbersoftware.com.br/blog/marketing-digital-para-pequenas-empresas/

Calendario Varejo: Julho

15 - Dia dos Homens

« Criar uma segmentagao de homens em sua base de clientes e analisar os produtos mais consumidos
para criar promogdes e ofertas

20 - Dia do Amigo

« Realizar campanhas criativas e que reforcem seu relacionamento com os clientes
« Oferecer promogdes de pague 1 e leve 2

* Preparar pacotes de produtos para o dia do amigo

26 - Dia dos Avos

« Realizar ofertas e promogoes em kits de produtos para avés (kit churrasqueiro, kit modernos, kit avés
de primeira viagem, entre outros)

« Criar campanhas emotivas e que levem a sentimentos positivos e marcantes nas redes sociais e
outros canais de comunicagao

28 - Dia do Agricultor
* Realizar postagens para homenagear seus clientes agricultores

* Realizar ofertas e promogodes de produtos no setor agropecuario

| eia mais* Comn ter mais vendas nn aaranendacin: dicas fiindamentaicl!


https://limbersoftware.com.br/blog/gerenciamento-de-vendas-para-o-agronegocio/

A srEvaEre o amins e sasvmEns v arrimanans sEn sy arEinyar e wiswnans s amsanesarsaacsaeeaaace

(https://limbersoftware.com.br/blog/gerenciamento-de-vendas-para-o-agronegocio/)

Sugestdo mensal:

O més de Julho ndo possui feriados téo fortes como os outros meses, portanto, é
importante investir em ag¢bées de atracdo e fidelizagdo de clientes em marketing e
vendas.

Além disso, promova as datas comemorativas deste més antecipadamente nas

redes sociais, jG que muitos clientes ndo as conhecem.

Leia mais: 5 Estratégias para melhorar a experiéncia do cliente

(https://limbersoftware.com.br/blog/5-estrategias-para-melhorar-a-
ﬂperiencio—do—clienteZ)_

Calendario Varejo: Agosto

Dia dos Pais - Segundo domingo de agosto

+ Criar uma segmentacao de homens em sua base de clientes e analisar os produtos mais consumidos
para criar promogoes e ofertas

+ Criar agoes de marketing e vendas com tom emotivo para atrair clientes

* Investir em campanhas de divulgagao em suas redes sociais e canais de comunicagao

158 - Dia dne Salteirne
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* Realizar agdes de engajamento nas redes sociais com postagens descontraidas e divertidas

+ Criar opgoes de combos e kits de produtos para os solteiros

Sugestdo mensal:

0 més de Agosto é um dos meses que antecedem uma das datas mais
importantes para o mercado varejista, a Black Friday. Portanto, se vocé ainda ndo
comecou a elaborar e efetuar agdes de relacionamento para reter clientes e

fideliza-los, esse &€ o momento.

Quanto mais clientes vocé tiver em sua base de dados, vocé conseguird atrair
um namero maior de consumidores para a melhor época do varejo: o fim de ano
(Black Friday, Natal e Ano Novo).

Calendario Varejo: Setembro

07 - Independéncia do Brasil

* Realizar ofertas e promogoes em itens e produtos como bandeiras, camisetas da selecéo brasileira,
entre outros, ja que este ano contaremos com a Copa do Mundo e essa é outra excelente oportunidade
para instigar o espirito torcedor nos clientes

15 - Dia do Cliente

* Realizar promocoes e ofertas especiais para seus clientes fidelizados



+ Engajar com seu publico pelos seus meios de comunicagéo por meio de sorteios e outras estratégias,
a fim de parabenizar pelo dia do cliente

* Reativar clientes inativos enviando ofertas que fazem sentido para eles por meio da segmentacgao de
base

Inicio da Primavera - Por volta do dia 20 de Setembro

« Promover itens de consumo desta época do ano, renovando os estoques de moda e vestimentas e
realizando promogdes e agoes de marketing para a nova linha

* Realizar liquidagdes e queima de estoque dos itens de Inverno

(https://limbersoftware.com.br/blog/demanda-e-estoque-alinhados/),

Sugestdo mensal:

Este més também é marcado pelo Setembro Amarelo, campanha que procura a
prevencgdo e a conscientizagdo da populagdo sobre o suicidio.

E de extrema necessidade que seu negdcio também participe desta causa nobre,
seja com posts em redes sociais, blogs informativos e com a conscientizagdo em

sua equipe de trabalho.

Leia mais: Como fidelizar clientes no varejo?

_(mpszl / Iimbersoftwore.com.br[blogZfidelizor—clientes—no-
varejo/)
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Calendario Varejo: Outubro
12 - Dia das Criangas
* Realizar promogdes e ofertas especiais para o publico infantil

« Aproveitar a aproximacgao por relacionamento, criando espaco infantil em sua loja, como por cama
elastica no estacionamento, piscina de bolinhas, brinquedos, entre outros

29 - Dia Nacional do Livro

+ Dar promogdes e ofertas em livros, 6ticas e outros itens de leitura, principalmente para o publico
infanto-juvenil

+ Realizar campanhas de doacao de livros para outras instituicoes, como ONGs e escolas de sua regiao

31 - Halloween

+ Decorar a loja e permitir que os funcionarios venham fantasiados, dando um ar mais “informal” e
descontraido para o dia

* Realizar agdes que atraiam clientes para sua loja, como ofertas relampago ao longo do dia

Sugestdo mensail:

Este més também é marcado pelo Outubro Rosa, campanha que procura a

prevencdo e a conscientizagdo de doengas como o cancer de mama.

Também é de extrema necessidade que sua empresa participe desta causa,
com agbes em suas redes sociais e incentivando suas funciondrias a realizarem

os exames de prevengdo.

Esse tipo de agdo aproxima sua empresa de seus consumidores e também pode

ajudar a fidelizar seus clientes

Leia mais: Sistema para Varejo: Como a tecnologia pode ajudar?

(https://limbersoftware.com.br/blog/tecnologia-sistema-varejo/)

.
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BLACK
FRIDAY

Calendario Varejo: Novembro

20 - Dia da Consciéncia Negra

* Posicionar-se em frente ao assunto em suas redes sociais, apoiando a causa e enaltecendo a
importancia da cultura negra em nosso pais, assim como relembrar a origem desta data

29 - Black Friday

* Realizar promogdes e ofertas nos mais diversos itens e setores
* Investir em promogdes e ofertas das tendéncias de consumo no momento

« Investigar agOes e estratégias passadas da Black Friday para ver o que funcionou e o que precisa ser
melhorado

* Realizar campanhas de marketing nos mais variados canais de comunicag¢ao que seu publico-alvo se
encontra para atrair o maior nimero de clientes possiveis

+ Oferecer frete gratis ou outros servigos para compras acima de determinado valor

+ Divulgar em suas redes sociais e meios de comunicagao as principais ofertas e promogodes do dia em
sua loja

Leia mais: Varejo na Black Friday: como vender mais? (https:/limbersoftware.com.br/blog/varejo-black-
friday-como-vender-mais/)

Sugestdo mensail:

E importante lembrar que o e-commerce vem crescendo cada vez mais todos os
anos. Hoje em dia, por exemplo, segundo dados apontados pela NZN Intelligence,
74% das pessoas preferem realizar compras online
(https:/[www.terra.com.br/noticias/74-dos-consumidores-preferem-comprar-
online-aponta-estudo,6¢387f97875932¢6238dc29e7¢31617bp2ymgpmd.html).

Dessa maneira, se sua empresa ainda ndo investe em canais de venda online,

vocé ja esta atrasado.


https://limbersoftware.com.br/blog/varejo-black-friday-como-vender-mais/
https://www.terra.com.br/noticias/74-dos-consumidores-preferem-comprar-online-aponta-estudo,6c387f97875932c6238dc29e7c31617bp2ymgpmd.html

Além disso, assim como no Outubro Rosa, o Novembro Azul também é uma
importante data de conscientizagdo e prevengdo a doengas como o cancer de
préstata, por conta disso, promova agdes de conscientizagdo nas redes sociais e

influencie seus funciondrios a realizarem exames preventivos e de rotina.

Leia mais: Como vender online sem e-commerce

(https://limbersoftware.com.br/blog/vendas-online-sem-e-
commerce/)

Calendario Varejo: Dezembro

08 - Dia da Familia

* Realizar agdes em suas redes sociais e demais canais de comunicagao, parabenizando as familias de
seus clientes e a familia de sua empresa (seus funcionarios, fornecedores, clientes, entre outros)

« Criar ofertas e promogoes de itens e produtos para uso familiar

« Criar combos e kits de vendas casadas para toda a familia

Inicio do Verao - Por volta do dia 21

* Promover itens de consumo desta época do ano (protetor solar, 6culos de sol, etc), renovando os
estoques de moda e vestimentas e realizando promocgoes e agdes de marketing para a nova linha

* Realizar liquidagdes e queima de estoque dos itens de Primavera

25 - Natal


https://limbersoftware.com.br/blog/vendas-online-sem-e-commerce/

* Manter uma equipe engajada e pré6-ativa, que entenda que nessa época do ano as vendas costumam
ser bem maiores do que o normal

+ Comunicar-se com seus consumidores por todos os canais de comunicagdo em que estao presentes
em relagao ao horario de funcionamento e promocgoes e ofertas

* Realizar ofertas e promogdes de itens natalinos e outros produtos mais consumidos como presente e
direcionar para os clientes certos

« Aproveitar suas redes sociais para engajar com seus clientes (postando receitas natalinas, e outras
curiosidades e informagées da época)

31 - Revéillon

 Engajar em suas redes sociais desejando boas festas para seus clientes

+ Aplicar agoes e estratégias de fidelizagao, como “recompensa” para os clientes que compraram em
sua loja durante o ano

Sugestdo mensal:

Inicie suas agdes de marketing e comunicag¢do do Natal ja no inicio do més, além
disso, decore sua loja para atrair visualmente seus clientes e tornar seu ambiente

mais agradavel.

Além disso, o més de Dezembro também é um més de planejamento, ou seja, é
nele que vocé deve comecar a definir seus objetivos e metas para 2023 e como

sua empresa vai alcang¢d-los.

Leia mais: Como aplicar o funil de vendas no seu negdcio?

(https://limbersoftware.com.br/blog/funil-de-vendas/),

Bonus: venda ainda mais!

Outra estratégia para vender ainda mais no varejo em qualquer época do ano é contar com
um sistema ERP de alta performance, como o Limber GO

(https://limbersoftware.com.br/limber-go/), para integrar e automatizar processos em um

anico lugar, organizar todas as informagdes de seu estabelecimento e cumprir a legislagdo de

maneira facil.
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Com o Limber GO, vocé conta com uma gestdo fécil e descomplicada, total controle financeiro

e de estoque e ainda com um modulo caixa PDV para tornar suas vendas ainda mais dgeis

(https://limbersoftware.com.br/blog/gestao-de-pdv-entenda-a-importancia-e-como-fazer-

uma-gestao-eficaz/).

Quer saber como vender muito mais em sua loja varejista? Conhega o Limber
GO:

Limber

Limber GO

Tecnologia, integragdo,
organizacdo e mais vendas
em sua gestdo empresarial.

Conhega o Limber GO »

(https://limbersoftware.com.br/limber-go/)
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